In ltalia / Banche, promotori finanziari e consulenti

egli oltre 65mila pf italiani
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corre su due binar paralleli.

Con lo stesso termine, infatti, si indica sia guella
liberalizzata nel 1996 (& prevista dall'articolo 1176 del Codi-
ce civile) che pub svolgere chiungue, sia quella che posso-
no svolgere i promotori finanziari (la cosiddetta consulenza
strumentale alla vendita). Questi professionisti, che devono
essere iscrilti (67.262 quelli iscritth di cul cirea il 60-65%
quelli attivi) obbligatoriamente ad un albo professionale,
possono infatti svolgerla solo se prestata nei confronti della
banca o S5im per la quale lavorano o per una socicta dello
stesso gruppo. Le reti di promotori, $e in quest anni hanno
dimostrato una cerla capacita nell’assistere i clienti, certa-
mente piil idonea rispetto a quella prestata allo sportello
bancario, tuttavia presentano un limite di fondo: sono
potenzialmente in conflitto di interesse, 1 promotori finan-
ziarl, essendo agentl con un mandato esclusivo per conto
di una societa (hanca o Sim}, collocano solo i prodotti che
hanno in portaloglio e vengono retribuiti in funzione degli
stessl. E ovvio e naturale, dunque, che in fase di consulenza

In Italia la consulenza finanziaria presenta due volt e

e solo nel 30% dei casi
hanno prodotti multimarca

si ritrovino a spingere questi prodotti, anche se in tempi

recenti il portafoglio si sta allargando secondo una logicy’

multi marca e mult style, finalizzata a soddisfare le esige
piir disparate.

E la recente bozza della direttiva comunitaria, provvedi-
mento che dovrebbe essere licenziato entro I'anno, ribadi-
sce questa linea, riservando la consulenza solo ai soggetti
qualificati (imprese di investimento come banche e 5im)
e che gia svolgono attivita di sollecitazione al pubblico
risparmio, sempre eventualmente per il tramite dei pro-
motori. Quindi, se, in linea teorica, si tratta di un'attivita
che dovrebbe essere prestata in modo totalmente indi-
pendente dalla vendita di prodotti finanziari (I'investitore
si rivolge a un consulente proprio per essere indirizzato
su cosa e dove comprare in modo imparziale), in realta
quando viene consentita ai promotori, seppur con gqual-
che paletto, perde parte di questi connotati. Tuttavia,
anche in Italia, si sta allargando la schiera di coloro che,
puardando sempre pii alle esperienze estere, hanno deci-
s0 di puntare alla consulenza indipendente,

'_- indipendente deve avere — spiega Alessandro Pedone; fon-
datore di Tekta —: nessuna relazione e coinvolgimento con

Sono | primi casi di chi ha rinunciato a provvigioni in
funzione alla vendita e al mantenimento di portafogli per
istaurare un rapporto diverso in cui le parole d'ordine sono
professionalita, Aducia e soprattutto indipendenza assoluta
da intermediari. Professionisti che hanno scelto di agire in
modo autonomo con il solo uhlelhm dl consigliare operazio-

Sono tre le caratteristiche fnndamentﬂli l:he il l:nns I

gli intermediari, nessun limite nella selezione dei prodotti e
servizi per i propri clienti, perseguire unicamente l'interesse
del cliente nel rispetto della sua propensione al rischio e
elle sue disponibilita patrimoniali e finanziaries.

I ricevo procure a comprare o a vendere

se ad agire con ra propria banca — splegh

Hulgan.m partn aia-tavtiTo sta nel guidarlo
in una selezione EDI!EdpE:T- ulL degli strumenti, in particolare
quelli di risparmio gestito, disponibili in Italia, offrendogli
strumenti di analisi e confronto, misurabili e il piti possibili
oggettiviv, E se Giampaolo Galiazzo, fondatore di Tiche, si
definisce decodificatore per conto del cliente, una persona
che assiste linvestitore nei rapporti con vari, interlocuto- -
rifdalla banca alla societh di gestione), da due anni opera
anche un network — Consultique di Verona — che si propo-

" ne di fornire formazione ¢ assistenza a chi vuole muoversi

sul mercato come financial planner indipendente.
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